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Jaime Ivan Lang
Rua Esmilo Schneider 317, Alesgut, Teutonia/RS.

Tel.: (51) 8116 4176 T  / e-mail: braziljaime@gmail.com
ÁREAS DE ATUAÇÃO

Professor
RESUMO DE QUALIFICAÇÕES

· Profissional com experiência na área de Comércio Exterior em tomada de decisões, negociações e com visão para cumprimento de metas e objetivos. 
· Identificação, definição de estratégias com o publico alvo do produto e da empresa.

· Experiência e vivencia na Europa, Chile, Peru, Equador, Argentina e Uruguai.
· Facilidade no relacionamento com público.
· Fluência no Inglês, Alemão e Espanhol.
· Conhecimentos amplos nas áreas de Importação e Exportação.

· Conquistou o título como um dos melhores professores, dentre de 300 docentes, da Escola Técnica Profissionalizante com aulas participativas dos alunos. 
FORMAÇÃO ACADÊMICA

· Mestrando em Economia Internacional – UNISINOS – Universidade do Vale dos Sinos (2015), São Leopoldo/RS
· MBA – Negócios Internacionais – UNISINOS – Universidade do Vale dos Sinos (2010), São Leopoldo/RS
· Graduação em Comércio Exterior - Centro Universitário UNIVATES (2004), Lajeado/RS. Com extensão e Intercambio na Fachhochschule de Gelsenkirchen da Alemaha. www.fh-ge.de
IDIOMAS

· Fluencia em Ingles.

· Fluencia em Alemão.

· Fluencia em Espanhol. 

CURSOS COMPLEMENTARES

· Marketing Digital, ordenado por Vivareal, 09/04/2014. Com palestras de com alguns cases. Como 1º case apresentado: "Entendendo o ciclo de vendas para expandir seus conhecimentos sobre atendimento ao cliente", por Ana Virgínia Carnaúba formada  cursos na área de Estratégia e Liderança pelo INSEAD Business School, especializada em técnicas de venda e atendimento ao cliente.
2º case: "Case com seu cliente antes que a venda os separe", por Guilherme Machado Palestrante, Consultor, Coach e Especialista em Treinamentos Comportamentais.
3º case: Google apresenta: "O perfil do novo consumidor" apresentado por Leonardo Assis especializado em vendas B2B e por novos negócios no Google. 
· Formação Pedagógica, Informatize, maio de 2013
· Alemão e Ingles. na Fachhochschule de Gelsenkirchen da Alemaha. www.fh-ge.de.
· Feira da AquapescBrasil.com.br na cidade de Itajaí/SC 18/19/20 de Novembro 2010.
· Gestão Estratégica para profissionais liberais e empreendedores. Jaime Weiand. 26 e 27/03 e 02 e   

        03/04/2009. UNIVATES, Lajeado/RS. 12h.
· Feira Avisulat na cidade de Bento Gonçalvez/RS nos dias 20/21 de Novembro 2009.
· I Congresso da Região dos Vales de Vendas e Estratégias de Marketing. Othon Barros e Alfredo Rocha. 03 e 04/11/2008. Lajeado/RS. 8h.
· Palestra: Um Mundo de Possibilidades Oceano Azul – Negociação Internacional: Rodrigo Bertozzi 24/04/2009 – São Leopoldo/RS. 4h.

· Workshop em Inteligência de Mercado. IBRAMERC – Instituto Brasileiro de Inteligência de Mercado. Sheraton Hotel, 26 e 27/03/2008. Porto Alegre/RS. 16h.

· Técnicas avançadas de vendas Mód. I e II – Associação Comercial e Industrial de Lajeado/RS. 19 e 26 de junho/2007. 8h.

· Aprendendo com o feedback - Associação Comercial e Industrial de Lajeado/RS. 29 de maio/2007. 4h.

· Competitividade e Inovação - Associação Comercial e Industrial de Lajeado/RS. 18 de abril /2007. 4h.
· Desenvolvimento de Líderes Mód. I e II - Associação Comercial e Industrial de Lajeado/RS. 04 e 11 de abril de 2007. 8h.

· Escolha e Comportamento Profissional - Associação Comercial e Industrial Lajeado/RS. 14 de março/2006. 4h.
· Logística e Desembaraço Aduaneiro na Krüger Logística e no Centro Logístico Eichenberg e Transeich. Abril 2006. 8h
· Estratégias e Estilos de Negociação – INTEGRAÇÂO Escola de Negócios de Porto Alegre/RS. 21 e 22 de março/2005. 16hr.

· Feira Internacional de Hannover na Alemanha em Abril de 2003.
· Negociações com os países baixos em 2003.

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

2011 – 2012 Ftec Faculdades – Novo Hamburgo/RS, escola com ensino de graduação, técnico e profissionalizante. Com sedes em Caxias do Sul, Bento Gonçalves, Novo Hamburgo e Porto Alegre.  www.ftec.com.br 

· Professor de Introdução ao Comércio Exterior, Economia Internacional, Logística Internacional e Marketing Global

· Desenvolvimento de habilidades para troca de conhecimento entre alunos e professores das várias áreas da escola. 

· Efetivação de relatórios de desempenho dos alunos em sala aula. 

· A procura de novos modelos de ensinamentos para que os alunos possam aprender a entender.


Obs: Motivo da saída: Fazer o mestrado.

2011 – 2012 - Informatize – Novo Hamburgo/RS, escola com ensino técnico e profissionalizante. Com sedes em, Novo Hamburgo, Campo Bom, Sao Leopoldo, Estancia Velha e Ivoti.  www.informatize.com.br
· Professor de Marketing e Gestão em vendas, Sistema de Informações Gerencias, Sustentabilidade do Terceiro Setor e orientações de trabalhos de conclusão.

· Desenvolvimento de habilidades para troca de conhecimento entre alunos e professores das várias áreas da escola. 

· Efetivação de relatórios de desempenho dos alunos em sala aula. 

· A procura de novos modelos de ensinamentos para que os alunos possam aprender a entender.

· Salas de aula com até 60 alunos.

Obs: Motivo da saída: Fazer o mestrado.

2004 – 2014 – Coapex LTDA, empresa de Importação e Exportação (segmento de pescados e alimentação animal), importação para o mercado brasileiro salmão chileno congelado e fresco via área e terrestre com transit time de até 3 dias. Bem como assistência técnica em plantas de processamento de rações animais para gado de leite, suínos, pescados, frangos e outros. 

· Coordenador da Gestão Comercial.

· Coordenação da gestão comercial. Prospecção de negócios, e manutenção de novos e atuais clientes nacionais e Internacionais. 

· Apoio das operações administrativas internas, gráficos, relatórios de atividades.
· Desenvolvimento da cadeia de logística internacional aérea, marítima e terrestre.

· Negociação com despachantes, agentes de cargas e descarga. 

· Auxílio junto aos representantes comerciais na organização de feiras e eventos internos e externos.

· Público alvo. Atacados e distribuidores de pescados a nível nacional.

· Negociações e compras de produtos do Chile, Vietnam, China, Alemanha, Peru, Taiwan e Thailandia.

2000 – 2004 - Univates – Centro Universitário, Instituição de Ensino Superior em Lajeado/RS. Em 2010 – 13.000 alunos e mais de 40 cursos, entre graduação, técnicos, pós-graduação e mestrado. www.univates.br.

· Comunicação e Marketing.

· Palestras sobre os cursos da Univates para alunos do 3º ano do ensino médio em 100 escolas.
· Participação no planejamento estratégico e planos de ação para área comercial, marketing, telemarketing e Agência de Comunicação.
· Auxílio ao Departamento Técnico, Comercial e Representantes Comerciais nas ações de relacionamento com o cliente.

INFORMÁTICA

· Windows, Word, Excel, Power Point, Outlook, Linux e Internet.
DADOS PESSOAIS

· Brasileiro, natural de Teutonia/RS, solteiro, 17/01/1976.

ATIVIDADES VOLUNTARIAS/PARTICIPAÇÃO EM ENTIDADES
· Mantenho contato com vários amigos que moram em outros países.
· Participei por 7 anos, do grupo de danças folclóricas Alemãs e Gaúchas da cidade de Estrela e Teutonia.
· Fui Vice-presidente do DCE (Diretório Central dos Estudantes) da Univates – Centro Universitário na gestão 2001/2002. 
